Misja Gospodarcza

Stuzbowy wyjazd zagraniczny przedstawicieli firmy przeprowadzany m.in. w celu poznania
obyczajéw handlowych innych krajow, ich preferencji i wymagan, zwiedzenia wybranych
targéw badz wystaw i wziecia udziatu w zorganizowanych spotkaniach branzowych lub
bezposrednich. Misje sg najtanszg bezposrednig formg docierania do odpowiedniego
potencjalnego partnera biznesowego w naturalnym miejscu jego dziatalnosci i pozwalajg na
zapoznanie sie nie tylko z jego mozliwosciami ale i naturalnym otoczeniem biznesowym i
prawnym.

Kontrakty Handlowe
Przez kontrakt nalezy rozumie¢ umowy/kontrakty pisemne zawarte w zwigzku z realizacjg
projektu.

Nawiazujac do wskaznika:

Liczba kontraktéw handlowych zagranicznych podpisanych przez przedsiebiorstwa wsparte
w zakresie internacjonalizacji - Liczba kontraktow handlowych podpisanych przez
przedsiebiorstwa z partnerami z zagranicy w wyniku udzielonego wsparcia w zakresie
umiedzynarodowienia dziatalnosci lub poprawy dostepu do rynkéw zagranicznych.

Wizyty Studyjne
Zorganizowane i zaplanowany wyjazd ,edukacyjny”, szkoleniowy. Celem wizyt studyjnych
jest: prezentacja dobrych praktyk, analiza mozliwosci przeniesienia wyprébowanych
rozwigzan wymiana doswiadczen - spotkanie z wiodgcymi w wybranej dziedzinie/obszarze

przedsiebiorcami ( w ktdrej dziatajg lub zamierzajg dziataé uczestnicy).

Wizyty Studyjne - ,wyjazdy zapoznawcze”, ktére muszq spetnia¢ aspekt edukacyjny, dzieki
czemu przynoszq korzysci dla managera (przedsiebiorcy) oraz jego klientow.

Rodzaje wyjazddw studyjnych - inspekcja, wizytacja, wizja lokalna, wyjazd zapoznawczy.




